
tatori che si affacciano all’attività della
pavimentazione meccanica devono rag-
giungere rapidamente performance di
posa di 80 – 100 m2/h per macchina. In
questa fase Optimas, costruttore di mac-
chine posatrici, segue la filosofia di con-
durre i propri clienti ad un’alta perfor-
mance fornendo loro training intensivi
direttamente sul cantiere e collaborando

con consulenti professionali esperti in
materia. Per il porto di Doha Optimas ha
collaborato con Mirage Paving, Nuova
Zelanda, per garantire un positivo com-
pletamento del singolo progetto. 
Attualmente le autorità portuali e gli archi-
tetti sono costretti a integrare nei calcoli
del progetto preliminare dei container ter-
minal i costi iniziali, la manutenzione e la
sostituzione o uso alternativo; se i costi ini-
ziali della pavimentazione in blocchi pos-
sono essere superiori, i costi di manuten-
zione a lungo termine e di sostituzione

sono senza dubbio inferiori. Il metodo di
posa rappresenta una componente impor-
tante dei costi della vita utile; studi specifi-
ci dimostrano che su un periodo di riferi-
mento di 25 anni per grandi superfici
commerciali e industriali la pavimentazio-
ne meccanica a blocchi è molto competi-
tiva rispetto all’asfalto. Il numero crescen-
te di progetti recentemente portati a termi-
ne dimostra che attualmente la pavimen-
tazione meccanica è il metodo più
all’avanguardia per i container terminal. 
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Altre informazioni:

Optimas GmbH
Industriestrasse 12, 26683 Saterland, GERMANIA
Tel.: +49 4498 92420, Fax: +49 4498 924242        
info@optimas.de, www.portpavingexpert.com    
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La Masa, dopo la riuscita della 
ristrutturazione, ora si dedica al potenzia-
mento della dotazione di capitali propri
La Masa AG nel 2004 con i suoi ca. 500 collaboratori è riuscita a realizzare una crescita complessiva del risultato del 29%,
arrivando quindi a 89 milioni di Euro. Per potenziare la posizione sul mercato e finanziare la crescita, la IKB Private Equity GmbH,
un’affiliata della IKB Deutsche Industriebank AG, partecipa al capitale azionario della Masa AG con il 24,9%, mettendo a di-
sposizione un ulteriore capitale mezzanine pari a 5,3 milioni di Euro. 

Il potenziamento della base di capitali propri mediante il partner finanziariamente forte IKB Private Equity GmbH sottolinea la
solidità dell’impresa aumentando la sicurezza per clienti e partner commerciali.
La IKB Private Equity GmbH accompagna le imprese medio-piccole mettendo a disposizione capitali propri nell’affrontare le loro
sfide individuali. A queste imprese medio-piccole affermate, la IKB Private Equity GmbH offre una completa consulenza sui capi-
tali propri, partecipazioni dirette e finanziamenti mezzanine (soprattutto associazioni in partecipazione tipiche ed atipiche non-
ché diritti di godimento).
Masa aumenta la redditività e competitività dei suoi clienti nell’industria mondiale dei materiali edili offrendo soluzioni tecniche
perfezionate, un servizio eccellente nonché formazione e consulenza parallele ai processi.

Altre informazioni:

MASA AG, Masa-Straße 2, 56626 Andernach, GERMANIA
T +49 2632 92920, T +49 2632 929211 
info@masa-ag.com, www.masa-ag.de

Uso delle macchine Optimas presso il
porto di Doha, Qatar
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